TIPPS FUR VERKAUFER
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Sie mochten lhre Immobilie auf Mallorca verkaufen?

Diese Dokumente bendtigen Sie dafiir;
= Energiezertifikat (seit 2013 Pflicht, auch fiir Ausschreibung notwendig)
« Die im Grundbuch eingetragene Eigentumsurkunde (notarielle Urkunde)

* Auszug des Grundbuchs, der die Objektbeschreibung beinhaltet sowie die Berechtigung
und Belastungen des Eigentums ausweist (unbeglaubigter Grundbuchauszug)

= Nachweis iber Zahlung der Grundsteuer
= Die Bewohnbarkeitsbescheinigung

= Vertrage von Strom, Wasser und anderen Versorgungstragern mit letzten Zahlungsbelegen
* |nventarliste, falls Mobiliar mit verkauft werden soll

Schritt fiir Schritt zum erfolgreichen Verkauf
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Termin Makler

Der Immobilienmakler berat
Sie bei der Einschatzung des
Marktpotenzials, welchen
Preis Sie erzielen konnen und
mit welcher Vermarktungsdauer
zu rechnen ist.

Gemeinsam legen Sie einen
Angebotspreis fest. Die Mak-
lerprovision liegt in der Regel
bei 6% und ist von lhnen als
Verkaufer zu tragen.
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Objektaufnahme

Nach dem Vermarktungsauf-
trag kiimmert sich Ihr Makler
um die professionelle Dar-
stellung Ihrer Immobilie: Mit
Fotos bis hin zu Video- und
Drohnenaufnahmen.

Dazu wird ein ansprechender
Exposé-Text erstellt, der Ihre
Immobilie in das beste Licht
riickt.

portamallorquina.com

IMMOBILIEN-RATGEBER

Vermarktung

(Uber 90% der Kunden finden

ihre Ferienimmobilie im Internet.

Als Faustregel gilt:

Je besser lhr Makler im Internet
gelistet ist und je professionel-
ler er im Internet agiert, desto
héher sind die Chancen auf
eine schnelle Vermarktung Ihrer
Immaobilie.
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Sie michten thre Immobilse auf Mallorca verkaufen? Dann sprechen Sie uns an, denn wir haben dse Kunden fiir Sie! Rufen Sie uns an, Sie kinnen uns 7 Tage die Woche unter der
Hummer +34 971 698 242 eneichen. Dder schreiben Sie eine E-Mail an info@partamallorquina.com
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Besichtigungen

Ein professioneller Makler
filtert die Anfragen vor der
Besichtigung. So ist sicherge-
stellt, dass nur Interessenten
Ihre Immaobilie sehen, die
auch entsprechend serios und
solvent sind.
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Ferienvermietung

Ferienimmaobilien haben in der
Regel eine langere Vermark-
tungszeit als reine Wohnim-
maobilien, da die Kaufer haufig
nicht vor Ort sind.

Falls Sie die Immobilie in
dieser Zeit nicht selbst nutzen,
konnte Ferienvermietung
attraktiv sein. So bleibt die

Immaobilie belebt und Sie gene-

rieren zusatzlich Einnahmen.

Porta Mallorguina bietet diesen
Service gemeinsam mit ihrer
Schwestergesellschaft Porta
Holiday aus einer Hand an.

Optionsvertrag

Hat sich ein Kaufer fiir lhre
Immabilie entschieden, wird
in der Regel ein Options- oder
Anzahlungsvertrag geschlos-
sen. Dies ist ein Privatvertrag
und sichert beide Seiten ab.

Wahrend der Kaufer sich um
Finanzierung etc. kimmert,
kennzeichnet lhr Immobili-
enmakler die Immobilie als
Jesarviert”,

Tritt eine Partei vom Vertrag
zuriick, werden die vereinbar-
ten Strafzahlungen fallig.

Dieser Artikel dient ausschlieBlich der Infarmation und stellt keine Rechts- oder Steverberatung da

Der Kaufvertrag einer Immobi-
lie wird durch eine notarielle
Urkunde rechtskraftig. Dem
Kaufer wird die Immobilie
iibergeben und dem Verkaufer
der Betrag des Kaufpreises
ausgehandigt. Die bevor-
zugte Zahlungsform ist ein
bankbestatigter Scheck eines
spanischen Geldinstituts. Daher
empfiehlt es sich fiir Ausldn-
der, im Vorfeld in Spanien ein
Bankkonto zu erdffnen.

Bei Abschluss des Motarver-
trags erhélt auch der beteiligte
Immobilienmakler die verein-
barte Provision.
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